Impresa del mese: Sa.gest Srl
Un’azienda di alta innovazione nel settore
degli impianti tecnologici

Punto di riferimento nel mercato delle soluzioni energetiche e nell'innovazione
tecnologica degli isolanti termici

“La SA.GEST ¢ una societa che opera nel settore degli
impianti tecnologici e nel campo delle energie rinno-
vabili; svolge attivita di progettazione e gestione dei
sistemi di protezione catodica applicata alle strutture
metalliche. Si propone come punto di riferimento nel
mercato delle soluzioni energetiche, occupandosi di
energie rinnovabili nei settori del Solare Fotovoltaico
e Solare Termico: & un’azienda orientata all’innovazio-
ne tecnologica che produce e distribuisce materiali iso-
lanti termici
e impianti di
climatizza-
zione.” Que-
sta la pre-
sentazione
di una delle
maggiori
imprese di
alta tecno-
logia e in-
novazione
nell’area del
Vallo di Dia-
no. “Spie-
gare  con-
cretamente
il nostro
operato &
abbastanza
comples-
so” afferma
Carlo Grie-
co, che nel
corso di una quindicina di anni ha creato una realta
produttiva con commesse nazionali ed internaziona-
li. “Noi ci interessiamo di impiantistica e ingegneria
elettrostrumentale, protezione catodica” continua I’ad

della Sagest “sarebbe a dire che operiamo con prodotti
di alta qualita per evitare la corrosione di tubazioni di
qualsiasi metallo interrato”. Le commesse arrivano da
tutta Italia, da Bologna a Mazara del Vallo, nel settore
dell’energia con Eni, Snam, Italgas, Enel Sole; I’organi-
co conta un centinaio di addetti, il fatturato si aggira sui
5ml di euro, come si evidenza da un articolo apparso a
fine febbraio scorso su “Affari&Finanza”, il settimana-
le economico de “La Repubblica”. “Le imprese per cui
prestiamo
i nostri
servizi”
continua
I’ad Grie-
co  “sono
aziende di
energia, e
tutte quel-
le che ri-
guardano
il settore
della  di-
stribuzione
di gas, del
petrol-
chimico.
I nostro
raggio di
azione  si
svolge sul
piano na-
zionale ed
internazio-
nale”

Le banche di credito cooperativo rappresentano un
po’ Possatura dello sviluppo, nel Vallo di Diano per
molto tempo il credito cooperativo ha coinciso con la

BCC di Sassano, che poi si ¢ integrata nella Banca del
Cilento e Lucania Sud. Quando é divenuto socio della
ex BCC di Sassano?

Le dico solo una cosa: il nostro conto corrente & tra i pri-
mi cento conti della BCC di Sassano. Abbiamo creduto
nel sistema del credito cooperativo sin dall’inizio
Concentrazione, come la vede

Sicuramente ¢ un’opportunita di crescita non solo per il
territorio, ma anche per un discorso di concorrenza sul
territorio affinche ci sia sviluppo e chiaramente pii si
diventa grandi, pill ci sono opportunita di supporto alle
imprese locali

Tre mesi di operativita, come va a suo avviso?

Mah, innovazione tecnologica, innovazione del portale,
servizi pill concentrati, sicuramente anche pill tecnici
Come é il rapporto con i preposti e con le dirigenze
della BCC?

Sicuramente la caratteristica umana mette in risalto
le qualita locali della banca, ma sicuramente non & da
meno la professionalita.

Le BCC si distinguono dalle altre banche perché han-
no una valenza sociale e mutualistica per cui il loro
operato tende a creare condizioni di sviluppo non solo
per le imprese, ma anche per i territori e le comuni-
ta sociali. Come giudica I’operativita di questa nuova
banca in questa direzione?

A parte la fote presenza delle BCC nel Vallo di Diano,
dove vi sono anche altri istituti, sicuramente in questo
periodo si mette in risalto la BCC di Sassano con le nuo-
ve compagini con cui si € associata. Ritengo che & molto
forte la loro presenza ed & molto sentita dal territorio e
dall’imprenditoria locale.

A fianco: nella prima colonna, I'imprenditore Carlo Grieco con i figli
Giuseppe e Alessia
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